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LES CONSEILLERS 
IMMOBILIERS NE VONT 

PAS DISPARAITRE



VEILLE TECHNOLOGIQUE 
CONSEILS OPERATIONNELS 

FORMATION EN LIGNE



ZOOM SUR LES 8 TECHNOLOGIES 
ET TENDANCES QUI 

TRANSFORMERONT L’IMMOBILIER



LE MONDE RÉTRÉCIT

La technologie réduit les distances et rapproche les humains

TENDANCE #1



LE MONDE RÉTRÉCIT



LE MONDE RÉTRÉCIT



LE MONDE RÉTRÉCIT



LE MONDE RÉTRÉCIT



LE MONDE RÉTRÉCIT



LA DÉMOCRATISATION DES 
ENVIRONNEMENTS VIRTUELS

Vidéos 360, Visite Virtuelle, AR, VR

TENDANCE #2
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LA DÉMOCRATISATION DES ENVIRONNEMENTS VIRTUELS

30 Milliards $ 
en 2020



LA DÉMOCRATISATION DES ENVIRONNEMENTS VIRTUELS

VR: 30M$

AR: 120M
$

Source: Digi-capital
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L’ÈRE DE LA PERSONNALISATION
et du sur mesure

TENDANCE #3



L’ÈRE DE LA PERSONNALISATION

1,5 milliard de Timeline Facebook différentes dans le monde.... 
mise à jour chaque secondes.... Celle-là est unique et même, moi, 
je ne verrais plus jamais cette version !



L’ÈRE DE LA PERSONNALISATION

RETARGETINGSEGMENTER POUR  
PERSONNALISER
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ON PEUT PRÉDIRE L’AVENIR
Le bigdata et la business intelligence au centre des enjeux

TENDANCE #4
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UNE MEILLEURE EXPÉRIENCE
UTILISATEUR DANS L’IMMOBILIER
Grâce à l’automatisation et la simplification des processus

TENDANCE #6



UNE MEILLEURE EXPÉRIENCE UTILISATEUR DANS L’IMMOBILIER

AMÉLIORER L’ EXPÉRIENCE DE RECHERCHE
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LES PARTICULIERS VEULENT 
GÉRER SEULS 

Les tâches où le professionnel n’a pas de réelle valeur ajoutée

TENDANCE #5
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LES PARTICULIERS VEULENT GÉRER SEULS 

50%
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ON NE VIT PLUS L’IMMOBILIER
COMME NOS PARENTS

Les modes de consommation évoluent

TENDANCE #7
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À LA RECHERCHE DU NOUVEAU UBER
Nouveau business modèle Immobilier  

TENDANCE #8



MONTANT DES INVETISSEMENTS DANS DES 
ENTREPRISES DE NOUVELLE TECHNOLOGIE IMMOBILIERE

Millions de $ investis dans des startups immobilières

2010 2011 2012 2013 2014 2015

1 500M$

1 087M$

438M$
288M$223M$238M$

Source: cbinsights.com

À LA RECHERCHE DU NOUVEAU UBER

http://cbinsights.com


OPENDOOR

À LA RECHERCHE DU NOUVEAU UBER



À LA RECHERCHE DU NOUVEAU UBER



OPENLISTINGS
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«There is only one boss. 
The customer»



8 conseils
1. Préparez-vous à l’internationalisation du marché
2. Utilisez les environnements virtuels
3. Personnalisez vos approches clients
4. Sachez utiliser et travailler la donnée 
5. Automatisez un maximum vos processus
6. Acceptez de laisser de l’autonomie à vos clients
7. Anticipez les nouveaux modes de consommation 
8. N’ayez pas peur de la concurrence et innovez !



LES CONSEILLERS 
IMMOBILIERS QUI METTRONT 

L’EXPÉRIENCE CLIENT AU 
CENTRE DE LEURS 

PRÉOCCUPATIONS NE VONT 
PAS DISPARAITRE


